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Mit internationalen Tochtergesellschaften und mehr als 50 Vertriebspartnern weltweit ist die franzésische LACROIX
Group erste Adresse fiir Telemetrie- und SCADA-L6sungen zur Ferniiberwachung, -steuerung und Automatisierung
samtlicher Infrastrukturen im Wasser- und Abwasserbereich.

Wir, die deutsche SAE IT-systems, gehoren seit 2019 zur LACROIX Group. Mit mehr als 50 Jahren Erfahrung sind
wir in der Gruppe die Experten fiir innovative Fernwirk- und Stationsleittechnik fiir die Uberwachung, Steuerung
und Absicherung von elektrischen Netzen und Anlagen. Wir unterstiitzen Energieversorger — vom Weltkonzern
bis zum Stadtwerk — dabei, die Herausforderungen der Energiewende und der Digitalisierung zu meistern. Denn
Stromnetze miissen immer intelligenter werden, um Einspeise-, Verteilungs- und Lastmanagement optimal zu
unterstiitzen. Wir sind der Solution-Partner, der fiir jede Anforderung die maBgeschneiderte High-End-L6sung
(Hard- und Software, vom Konzept bis zur Inbetriebnahme) bietet — kiinftig mit lhnen?

Ingenieur / Techniker (m/w/d)

Technischer Berater — Vertriebsinnendienst (m/w/d)
Fernwirk- und Leittechnik fir Energieversorger

Energieversorgung und die zugehorigen Technologien — Ihre Welt oder das Gebiet, in dem Sie lhre Zukunft
sehen? Es wirde Sie reizen, bei einem Innovationsfihrer an der Spitze neuer Konzepte und Technologien aktiv
zum Gelingen der Energiewende beizutragen? Herzlich willkommen bei SAE. Machen Sie gemeinsam mit uns
die Netze unserer Kunden fit fiir eine Zukunft, die vom Ausbau erneuerbarer Energien gepragt sein wird. Span-
nendere Themen, mehr Abwechslung und Entwicklungsméglichkeiten werden Sie zurzeit kaum finden. Und all
das in einem sehr kollegialen Team, in dem wir mit viel Spa® Hand in Hand zusammenarbeiten.

lhr Part

« Sie starten mit einer intensiven Einarbeitung und lernen in Zusammenarbeit mit Ihren Kolleg*innen ,on the
job* die Welt unserer Produkte und unserer Kunden kennen.

« Als interne*r technische*r Partner*in des Auf3endiensts ist es Ihr Ziel, unseren Kunden mafRRgeschneiderte
Lésungen fir ihre Anforderungen zu bieten und mit praxisorientierten Angeboten Projekte zu gewinnen.

« Sie prifen Kundenanfragen auf technische Umsetzbarkeit, holen bei Bedarf zusatzliche Informationen beim
Kunden ein und erarbeiten auf Basis unserer Produktpalette eigenstandig die passende Losung. Klar, dass Sie
bei komplexen Aufgabenstellungen und Projekten die Kolleg*innen der Entwicklungsabteilung mit ins Boot holen.

+ Naturlich haben Sie auch die Zahlenseite unserer Vertriebsprojekte sicher im Griff — von der Kostenermittlung
Uber die Kalkulation mit einem Kalkulationsprogramm bis zur Angebotserstellung.

» Im gesamten Vertriebsprozess sind Sie fir unsere Kunden der*die kompetente Ansprechpartner*in bei Fragen
zu Angebot, Technik und Umsetzung. Nach Auftragseingang ,ubergeben” Sie an die Kolleg*innen aus der
Projektierung, denen Sie bei Fragen ebenfalls mit Rat und Tat zur Seite stehen.

lhr Profil

« ENTWEDER Bachelor-Abschluss als Wirtschaftsingenieur*in oder Ingenieur*in Elektrotechnik ODER technische
Ausbildung — idealerweise bei einem Energieversorger — erganzt durch eine Qualifikation als Techniker*in.

« Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst oder in einer kundennahen technischen Position, z. B. technischer
Vertrieb oder Projektierung.

+ Kaufméannische Kenntnisse und hervorragendes technisches Verstandnis. Wichtig ist die Fahigkeit, sich
schnell in unterschiedliche, komplexe Zusammenhange hineinzudenken.

« Kenntnisse in Ausschreibungs- und Vergabeverfahren.

* Freude daran, sich in neue Themen einzuarbeiten und neues Know-how rund um Markt- und Technologie-
Entwicklungen im Energiesektor zu erwerben — wir unterstiitzen Sie dabei.

« Sicheres Auftreten, sehr kundenorientiert und kommunikationsstark, auf Deutsch und arbeitsfahig auf Englisch.
Dazu ein begeisterter Teamplayer, auf den Verlass ist.

Das passt? Dann freuen wir uns auf lhre Bewerbung im PDF-Format — Anschreiben und CV — mit Angabe
Ihres moglichen Eintrittstermins sowie Ihres Einkommenswunsches und der Kennziffer 144 an
bewerbung@sae-it.com. Erste Fragen beantwortet Ihnen gern Anna Jurisch — Telefon 0221-59808-121.

SAE IT-systems GmbH & Co. KG ¢« Im Gewerbegebiet Pesch 14 « 50767 Koln (Cologne Germany)

www.lacroix-group.com

www.sae-it.com




